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i4Animal

Le Startup & Association Studio
dédié a la condition animale.

Structurer, accelerer et preparer les projets utiles.
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Startups, associations,
experts et investisseurs
avancent encore trop
souvent séparément.

Les idées manguent de
financement, et le terrain
mangque d'innovation.
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/ Innovation
(Startups)

Terrain

T Notre role : créer des
(Associations)

passerelles durables.

Nous ne forgons pas les
projets dans des cases
rigides ; nous les aidons
a avancer au bon niveau
de maturite, avec les
bons relais au bon
moment.

i4Animal :
. La Passerelle |

Finance
(Investisseurs)



Connecter l'expertise, le terrain et le financement.

Une présence continue et
une expertise accumulée
au service exclusif des
projets utiles aux
animaux.
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| Startups, associations /
- ONG, et initiatives
hybrides.

Lobjectif n'est pas d'ajouter une couche théorique, mais de
rendre les projets plus clairs, plus solides et mieux préparés.

3 Parcours

Studio, Accélération, et
Funding Readiness,
adaptés a la maturité de
chaque initiative.
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Des parcours congus pour ceux qui agissent.

-

Startups
innovantes

Projets early stage ou en
phase de traction.

Besoin : Clarifier la strategie,
acceélérer le développement ou
préparer une levée de fonds
sur des bases solides.

et

P

Associations
& ONG

Structures engagées pour la
protection animale.

Besoin : Renforcer le modéle,
lancer de nouveaux dispositifs
ou s'appuyer sur I'innovation, la

data et les partenariats pour

changer d'échelle.

-

Projets
hybrides

Collectifs et programmes
transversaux.

Besoin : Un regard structurant
et des connexions stratégiques
pour des initiatives croisant IA,
éducation, plaidoyer ou
accompagnement de terrain.




’I); & Data

IA, data et détection précoce

Solutions d'analyse d'images ou de
données comportementales pour protéger
- les animaux sans dispositifs invasifs.

PetTech & Santé

PetTech et télémédecine

Suivi santé, outils pour les professionnels
veétérinaires et télémeédecine.
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Quatre territoires d'innovation strategique
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Transition Ethique

Alternatives a I'expérimentation

Projets repensant I'élevage, réduisant la
souffrance et proposant des
alternatives éthiques viables.

mpact Social

Adoption et Biodiversité

Soutien aux personnes en difficulté
avec leurs animaux, protection de la
faune sauvage et de la biodiversité.
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De |la detection a la connexion qualifiée.

Repérer &
Qualifier

Analyse rigoureuse '\ Clarification du Ouverture de portes
du besoin, de » dele, de la et mises en relation
linnovationetde 7/ (EIEESEEEE . et
IlmrlJact rede_.!({potenne /4 ral | arenaes
e S L / _. sensibilisés a la
animale. calse.

Accompagner Connecter
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dl Parcours Studio

Stade : Cadrage & Idéation.

Action : Structurer une idée en un
modele lisible.
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{L Funding Readiness K

Parcours Accélération

Stade : Premiers signaux & Traction.

Action : Franchir un cap opérationnel
et renforcer l'exécution.
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Stade : Pré-Seed / Seed.
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Action : Sécuriser les prochaines
étapes de financement.
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Maturité du projet
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Parcours 1: Studio

Clarifier les bases d’'un projet encore jeune.

il

Cadrer Définir précisément k
la cible et la proposition ﬁ

{ I'offre : de valeur.

Vérifier |le Sassurer gu’il existe un

. . probleme reel coté animaux
besoin: et humains.

: /

Dé&fini Identifier les priorites de A’:

ennir développement et les premiers TR e &
les KPIl: indicateurs de succés pour

rendre le projet crédible.




Parcours 2 : Accelération

Faire franchir un cap aux projets prometteurs. o
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Renforcer Resserrer la stratégie

s iR aperationnelle.et'le
'execution : go-to-market.

r= = ry= —_— —_—

Passer a Challenger la capacite a

o2 randir sur des bases
l'échelle:  Jioe

- i Creer des connexions
Elargirle utiles pour valider les
réseau: signaux terrain et accelerer
la croissance.

Pour les initiatives ayant déja de premiers résultats /
i

(usagers, clients, partenaires ou pilotes).




Parcours 3 : Funding Readiness

, : : o %
Preparer la suite avec exigence et solidite. | /{
|

Consolider Relecture exigeante du . \

f ; le deck : pitch et des KPI. B |
d Bl
1 r

‘assurer de la cohéerence
4§ Crlétlll.enger_lesgntre les résultats actuels =
O? MEeriques - ot |5 ambitions financieres. |
x L s |
Mises en Faciliter les échanges avec
&; calation des investisseurs et
g partenaires sensibilisés a la
ciblees: condition animale.

Pour les projets avancés (pré-seed / seed) ayant une traction
démontrable et un besoin de financement clair.



Matrice de Diagnostic : Quel est votre point d’entrée ?

"
Studio Accéleration Funding Readiness
pE S P ~ P ] =1 11 1 K | > E‘x
Ouenestle — |dée, tout début —» Premiers tests, —2 Projet avancé, |
projet ? A ou cadrage. o usagers ou pilotes. A métriques claires. |
Fal N et i_* ——1
i N I-"" N _-"" e
Quel est le e Accélérer | Préparer le pitch
besoin A g?;'gsgl';ﬁre € ||| [ rexécution et [ et cibler les
principal ? ' [ 'échelle. investisseurs. 1t
- o . e hm‘ll i k|
i e A 4 B { n | |
Niveau de S Traction wm
traction ]J Peu ou pas encore :JQ/ Prerr]lers signaux | || i_‘ﬁ Harrbitrable et
_ structurée. terrain validés. J S
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Ce que 'accompagnement change
concretement.

LL-:J

Un modele lisible 5 fe Des connexions Une priorisation
pour mieux - ' ' ciblées et stricte des
convaincre vos . réellement chantiers pour

équipes, | utiles au bon % securiser vos
partenaires et ¥ moment, avec un -~ prochaines
financeurs. - écosysteme . 4 étapes de
engage. B financement ou
A\ j o
déploiement.

Clarté Réseau Préparation '
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L’avantage d’'une mémoire active
accumulée depuis 2018.

| Capitalisation

|dentification immédiate

WA

| Lecture Sectorielle :
Compréhension aigiie | \

= %

des frictions et des des dynamiques
signaux de traction grace émergentes (IA, PetTech,
al'expérience. alternatives).
—
3 i4Animal g "

Ecosysttme B | |

E'—1~ |
Circulation h %

Utilité Directe

Transformation de cette
mémoire collective en —
connexions, entraide et

décisions pour les
porteurs de projets. |

Relais continu
d’opportunités, de

webinaires et de veille

| orientée action.
é




Engagez la prochaine étape
de votre projet.

1. 2. 3.

L’Auto- _ Préparer Echanger
diagnostic | votre pitch avec l’equipe

ldentifiez votre - Structurez votre Un premier échange
maturité (Studio, - message : Résumeé direct pour valider le
Accélération, ou du projet, traction @ stade de développement
Funding) pour définir _ actuelle, et besoin \ et le type
votre point 77 principal. -. d'accompagnement
d'entree. |
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“Au service des projets

utiles a la cause animale./.
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